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IT Reseller I 3me année I numéro 25 I parution 18 juin

IT Reseller 25  (parution 18 juin)

Dans IT Reseller 25, nous présentons un reportage 
approfondi sur le Business Village qu'Ingram Micro  
organise dans les caves de Tour&Taxis, avec des 
interviews d'une grande partie des 65 exposants. 
Et aussi un dossier consacré au Voice over IP: qui 
sont les principaux acteurs sur ce marché et com-
ment soutiennent-ils leurs partenaires sur la voie 
du succès?

Ingram Micro Business Village 
A la fin de mai, Ingram Micro organise sa conférence 
annuelle des resellers, baptisée Business Village. Cette 
année, dans les caves de Tour&Taxis, sous le thème bien 
choisi ‘Underground’. Dans notre numéro de juin, nous pré-
sentons un reportage approfondi sur l'un des évènements 
majeurs de l'année, avec des interviews d'une grande partie 
des 65 exposants.

Voice over IP 
Beaucoup d'entreprises envisagent de remplacer leur central 
téléphonique par un nouveau matériel. IT Reseller examine 
la manière dont le reseller IT peut également trouver des 
opportunités sur le marché de la téléphonie grâce à son 
expertise sur les données. IT Reseller passe également en 
revue les principaux acteurs de ce marché et examine la 
manière dont les programmes de partenaires peuvent aider 
le reseller à s'imposer sur ce marché.


