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IT RESELLER 20 (verschijnt 22 januari)

In IT Reseller 20 brengen we een uitgebreid verslag van het
rondetafelgesprek dat we opzetten met vendors, distribu-
teurs en resellers. Zij voorspellen wat 2010 voor de reseller
in petto heeft. Welke markten zullen openbloeien, welke
niches zijn het waard om in te investeren? En bovenal geven
ze tips over hoe de reseller in 2010 terug ‘dougle digit” groei
kan realiseren. Verder een dossier over supplies: hoe kan
de reseller zijn aandeel opeisen in de lucratieve markt van
supplies?

Blik op 2010

In het eerste nummer van het jaar brengen we een uitgebre-
id rondetafelgesprek met distributeurs, vendors en resellers
over wat zij verwachten in 2010. Welke markten zullen het
goed doen? Welke niches moeten resellers opzoeken? Wat
kunnen resellers, vendors en distributeurs samen doen om
de sector opnieuw ‘double digit’ groei te laten beleven?

Thema: Supplies

Hoewel printers nauwelijks nog iets kosten, kan de reseller
er toch nog een aardige marge op maken door zijn klanten
goed op te volgen en er ook supplies voor te verkopen:
toner, papier enzovoort kunnen de reseller van een blijv-
ende omzetstroom verzekeren. IT Reseller onderzoekt deze
markt op opportuniteiten voor de reseller.

Forum

In onze rubriek Forum gaan we op zoek naar resellers:
we interviewen een reseller in zijn winkel over de manier
waarop hij die winkel inrichtte, welk gamma hij voert, en
waar hij de nadruk op legt.

IT RESELLER 21 (verschijnt 19 februari)

In IT Reseller 21 brengen we een preview van de beurzen
InfoSecurity en StorageExpo. In De Kwestie lichten we toe
hoe security niet alleen antivirus is, maar hoe de reseller
ook een graantje kan meepikken in de markt van fysieke
beveiliging. In een dossier over storage gaan we na welke
de opslagformaten van de toekomst zijn. Verdwijnt de harde
schijf aan het einde van dit decennium uit de winkelrek-
ken?

Security in kaart gebracht

Met de beurs InfoSecurity voor de boeg laten we ons licht
schijnen op de markt van security. Welke kansen zitten daar
nog in voor de reseller? Is security in 2010 een groeimarkt
of is het vet van de soep? Welke niches zijn er nog allemaal
in de beveiligingsmarkt? IT Reseller laat de reseller breder
kijken dan louter antivirus.
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Thema: Storage

Is de harde schijf passé en gaan consumenten en bedrijven
straks alleen nog maar flashgeheugen en SSD gebruiken?
Welk advies kan een reseller tegenwoordig nog het beste
geven aan zijn klanten? IT Reseller organiseert een rond-
vraag en brengt tips over hoe de reseller marge kan maken
met opslag.

Business

In onze businessrubriek geven we tips aan de reseller over
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiénter kan
bewerken.
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