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Nieuws
In de nieuwssectie van IT Reseller berichten we over de 
nieuwste hardware, software en netwerk- en telecomappa-
ratuur. Verder een update over vernieuwingen in partnerpro-
gramma’s en nieuwe samenwerkingen tussen leveranciers 
en distributeurs. 
In de rubriek ‘De kwestie’ wikken en wegen we de impact 
van netbooks op het reseller kanaal. 

Thema: Boekhoudsoftware
Over welke skills moet een reseller beschikken om een 
boekhoudpakket te verkopen? Is dit eigenlijk wel een prod-
uct dat via het indirect kanaal verkocht moet worden of kun-
nen de leveranciers beter rechtstreeks verkopen? Indien een 
reseller boekhoudsoftware aanbiedt, welke mogelijkheden 
tot upselling en cross-selling zijn er dan? Dat zijn de vragen 
die we beantwoorden in het boekhouddossier. Bovendien 
verstrekken we de reseller tips over hoe hij extra omzet kan 
maken uit de verkoop van boekhoudpakketten. 

Forum
In onze rubriek Forum gaan we op zoek naar resellers: 
we interviewen een reseller in zijn winkel over de manier 
waarop hij zijn winkel inrichtte, welk gamma hij voert, waar 
hij de nadruk op legt. 
In de events-rubriek brengen we verslag uit van de tweede 
editie van de BCD Academia, en brengen we ook verslag uit 
over de Partner Day van InterAct 

Marketing
In onze marketingrubriek geven we tips aan de reseller over 
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiënter kan 
bewerken. Dit keer geven we het woord aan Terremark, dat 
resellers warm wil maken voor cloud computing.


