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Nieuws
In de nieuwssectie van IT Reseller berichten we over de 
nieuwste hardware, software en netwerk- en telecomappa-
ratuur. Verder een update over vernieuwingen in partnerpro-
gramma’s en nieuwe samenwerkingen tussen leveranciers 
en distributeurs. 
In dit deel van IT Reseller brengen we ook een uitgebreid 
verslag van meet-it, het grootste reseller event van het 
jaar.
In onze rubriek De Kwestie gaan we na wat Windows 7 te 
bieden heeft voor de reseller. 

Thema: Storage
Nu opslagcapaciteit gigantisch in prijs gedaald is, moet de 
reseller elders zijn marge gaan maken. Misschien door meer 
advies te geven rond storage, of door er ook extra software 
bij te verkopen om al die opslag te gaan beheren. In een 
marktrondvraag peilt IT Reseller naar de kansen terzake 
voor de reseller. 

Forum
In onze rubriek Forum gaan we op zoek naar resellers: 
we interviewen een reseller in zijn winkel over de manier 
waarop hij zijn winkel inrichtte, welk gamma hij voert, waar 
hij de nadruk op legt. 

Marketing
In onze marketingrubriek geven we tips aan de reseller over 
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiënter kan 
bewerken. 
Verder geven we ook een aantal praktische tips die de 
reseller kan gebruiken om klanten af te raden gratis antivi-
russoftware te gebruiken.


