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Nieuws
In de nieuwssectie van IT Reseller berichten we over de 
nieuwste hardware, software en netwerk- en telecomappa-
ratuur. Verder een update over vernieuwingen in partnerpro-
gramma’s en nieuwe samenwerkingen tussen leveranciers 
en distributeurs. 
In onze rubriek De Kwestie voelen we de polsslag bij 
Belgische PC-bouwers: kunnen zij nog steeds op tegen de 
internationale A-merken? Welke goede redenen heeft een 
reseller om deze Belgische pc’s aan te bieden?

Thema: Monitoren
In ons dossier monitoren bekijken we de recente trends in 
deze markt. Wat wil de consument en hoe spelen de lever-
anciers van monitoren daarop in? En op welke manier kan 
een reseller zoveel mogelijk omzet en marge halen uit de 
verkoop van monitoren? Dit dossier wordt samengesteld in 
samenwerking met ons zusterblad PC Magazine. 

Forum
In onze rubriek Forum gaan we op zoek naar resellers: 
we interviewen een reseller in zijn winkel over de manier 
waarop hij zijn winkel inrichtte, welk gamma hij voert, waar 
hij de nadruk op legt. 

Marketing
In onze marketingrubriek geven we tips aan de reseller over 
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiënter kan 
bewerken. 

LET OP: extra vroege deadline: omdat deze editie van IT 
Reseller op een extra oplage wordt verdeeld tijdens meet-it 
van Tech Data, werd de publicatie met een week vervroegd. 
Alle deadlines schuiven dus een week naar voren.


