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Nieuws
In de nieuwssectie van IT Reseller berichten we over de 
nieuwste hardware, software en netwerk- en telecomappa-
ratuur. Verder een update over vernieuwingen in partnerpro-
gramma’s en nieuwe samenwerkingen tussen leveranciers 
en distributeurs. In dit nummer een round-up van al het 
zomernieuws uit de channelwereld.
In onze rubriek De Kwestie gaan we na wat de laatste stand 
van zaken is inzake garantiebepalingen. Op welke manier 
gaan de vendors daar mee om, wat is de rol van de dis-
tributeurs en hoever staan wettelijke bepalingen en praktijk 
uit elkaar?

Thema: Netwerken
In onze netwerkenspecial gaan we dit keer na hoe thuis-
netwerken in elkaar zitten. Steeds meer gezinnen install-
eren hun eigen netwerk. Soms simpel, met gewoon een 
paar computers die draadloos verbonden zijn met een router 
naar het internet. Soms een stuk ingewikkelder, met home 
server, mediaservers en heel veel extra opslagapparaten. 
Hoe kan de reseller hier zijn graantje meepikken en welke 
onderdelen van dit netwerk mag hij zeker niet vergeten te 
verkopen?

Forum
In onze rubriek Forum gaan we op zoek naar resellers: 
we interviewen een reseller in zijn winkel over de manier 
waarop hij zijn winkel inrichtte, welk gamma hij voert en 
waar hij de nadruk op legt. 

Marketing
In onze marketingrubriek geven we tips aan de reseller over 
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiënter kan 
bewerken. 


