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Nieuws
In de nieuwssectie van IT Reseller berichten we over de 
nieuwste hardware, software en netwerk- en telecomappa-
ratuur. Verder een update over vernieuwingen in partnerpro-
gramma’s en nieuwe samenwerkingen tussen leveranciers 
en distributeurs. 

IT Reseller is opnieuw aanwezig op de Business Village van 
Ingram Micro, één van de grootste bijeenkomsten van het 
jaar voor vendors en resellers. We brengen een uitgebreid 
verslag over de nieuwe formule die Ingram Micro voor deze 
editie hanteerde. 

Verder duiken we ook in de wereld van de interactieve 
whiteboards, zoals die tegenwoordig niet alleen in scho-
len gebruikt worden, maar ook bij bedrijfspresentaties. In 
samenwerking met ons zusterblad PC Magazine bekijken we 
hoe een reseller deze producten aan de man kan brengen.

Thema: Bewakingsapparatuur
Deze maand bekijken we de kansen van de traditionele 
reseller in de verkoop van bewakingscamera’s. Doordat dit 
soort camera’s tegenwoordig het Internet Protocol gebruikt, 
is dit voor resellers potentieel een nieuwe markt. Van wie 
was deze markt traditioneel en hoe kan de reseller hier zijn 
graantje meepikken?

Forum
In onze rubriek Forum gaan we op zoek naar resellers: 
we interviewen een reseller in zijn winkel over de manier 
waarop hij zijn winkel inrichtte, welk gamma hij voert, waar 
hij de nadruk op legt. 

Marketing
In onze marketingrubriek geven we tips aan de reseller over 
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiënter kan 
bewerken. 


