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Nieuws
In de nieuwssectie van IT Reseller berichten we over de 
nieuwste hardware, software en netwerk- en telecomap-
paratuur. Verder een update over vernieuwingen in partner-
programma’s en nieuwe samenwerkingsverbanden tussen 
leveranciers en distributeurs. 

In onze rubriek ‘De Kwestie’ bekijken we de kansen van de 
traditionele reseller in de verkoop van digitale videocam-
era’s; hoe kan hij zich onderscheiden van de grote elektroni-
cazaken die deze toestellen vaak aan dumpingprijzen in de 
markt zetten? 

Thema: KMO
Nu de consument het omwille van het ongunstige klimaat 
wat laat afweten, is het tijd om als reseller even naar de 
markt van de KMO te kijken. Het is geweten dat de kleine 
ondernemer een groot vertrouwen stelt in de tussenper-
soon die zijn informatica draaiende houdt. In dit dossier 
- in samenwerking met onze collega’s van Smart Business 
Strategies - bekijken we de noden van de KMO en hoe de 
reseller daarop kan inspelen. Wat moet de reseller doen om 
een echte KMO-reseller te worden?

Forum
In onze rubriek ‘Forum’ gaan we op zoek naar resellers. 
We interviewen een reseller in zijn winkel over de manier 
waarop hij zijn winkel inrichtte, welk gamma hij voert, waar 
hij de nadruk op legt...

Marketing
In onze marketingrubriek geven we tips aan de reseller over 
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiënter kan 
bewerken. 


