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Nieuws
In de nieuwssectie van IT Reseller berichten we over de 
nieuwste hardware, software en netwerk- en telecomappa-
ratuur. Verder een update over vernieuwingen in partnerpro-
gramma’s en nieuwe samenwerkingen tussen leveranciers 
en distributeurs.

Met de beurs InfoSecurity in het verschiet gaat IT Reseller na 
welke kansen er in de securitymarkt liggen voor de resel-
ler. Welke producten kan hij aanprijzen aan zijn klanten? Of 
moet hij eerder beveiligingsdiensten gaan aanbieden?

Thema: Componenten
Wie bouwt er nog een eigen computer? En welke compo-
nenten heeft hij daar voor nodig? Bestaat de klusser nog 
die zelf zijn PC uit elkaar haalt en er nieuwe onderdelen in 
stopt? Wat heeft de evolutie van het consumentengedrag 
voor invloed op de componentenmarkt?

Forum
In onze rubriek Forum gaan we op zoek naar resellers: 
we interviewen een reseller in zijn winkel over de manier 
waarop hij zijn winkel inrichtte, welk gamma hij voert, waar 
hij de nadruk op legt.

Marketing
In onze marketingrubriek geven we tips aan de reseller over 
de manier waarop hij de markt effectiever en efficiënter kan 
bewerken. 


