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CONTACT

News
Dans cette rubrique infos d’IT Reseller nous vous informons 
de tout ce qui se fait de nouveau dans le domaine du 
matériel informatique, des logiciels, des appareils réseau 
et télécom. La rubrique comporte en outre un update des 
innovations au niveau du programme partenaires et des 
nouveaux rapports de collaboration entre fournisseurs et 
distributeurs.
Dans cette section: un dossier complet sur les logiciels de 
comptabilité. Quels progiciels sont les plus populaires chez 
les resellers? Comment le reseller peut réaliser des revenus 
supplémentaires via la vente de progiciels de comptabilité? 
Quelles sont les tendances sur ce marché?

Thème: Sécurité
Dans notre dossier ‘Sécurité’, nous passons en revue les 
tendances du marché de la sécurité informatique. Est-ce 
que ces produits offrent des opportunités de business et de 
marge supplémentaires pour le reseller? Comment le resel-
ler peut-il vendre un produit qui n’apporte pas de valeur en 
lui-même, mais qui prévient simplement que rien de grave 
ne se produise? 

Forum
Dans notre rubrique Forum, nous nous intéressons aux 
revendeurs: nous interrogeons un revendeur dans son 
magasin sur la façon dont il a aménagé celui-ci, la gamme 
qu’il vend, ce sur quoi il place l’accent.
Vous retrouverez également un reportage sur l’event reseller 
de Toshiba. 

Marketing
Dans notre rubrique Marketing, nous donnons des conseils 
aux revendeurs sur la façon dont ils peuvent plus efficace-
ment façonner le marché à leur avantage. Dans cette édi-
tion, nous vous proposons sept conseils pour rendre le site 
web du reseller plus attirant et plus efficace. 
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